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GECincremento su facturacion un 10%

Consultoria

El nuevo plan estraté-
gico prevé facturar 17,3
millones en 2012. El 40%
provendra del exterior

CEC, la consultora de e-leaming
participada por la Universitat
Oberta de Catalunya (U0C) en
un 66% y por la Caixa (35%), fac-
turd 10,1 millones de euros en
2008, una cifra que supuso un
incremento del 10% respecto al
ejercicio anterior. GEC copa el
primer lugar del ranking del
sector con un 10% de caota.

En 2008, los servicios que mas
crecieron fueron los de teleco-
municaciones, enun121%; los de
automocién, en un53%,ylaban-
ca, enun 10%. En 2007 la empre-

sa planted un plan de expan-
sion internacional que le ha lle-
vado a abrir en 2008 oficinas en
iran Bretafa y Francia. EnEspa-
fia, la consultora cuenta con oft
cinas en Barcelona yMadrid.

Plan estratéglico

El plan estratégico de GEC pasa
por lograr que en 2012 el 60%
dela facturacion (17,3 millones)
provenga del exterior. En 2008
estos mercados aportaron el
10% del negocio total. Ademas,
Madrid se ha de convertir en
2012 en el principal mercadoy
aportar res millones.

La compariia cuenta con
200.000 usuarios que reciben
formacion, provenientes de 150
empresas cliente. Su director
general, Francesc Frabregas,

que lleva tres afios al frente, pre-
tende centrar el negocio en
compafiias del [bex 35.

En el actual contexto de crisis,
las comparfias optan cada vez
mas por evolucionar en la for-
macidn de sus empleados de ac-
rividades presenciales a progra-
mas virtuales especialmente di-
senados para cubrir sus necesi-
dades. Con ello “consiguen
reducir sus costes hasta en un
G0X", afirma Fabregas, “el reto
de GEC es proporcionar la mis-
ma, si no mayor, calidad forma-
tiva que con la presencial”.

En opinidn del director gene-
ral, la crisis va a ser una oportu-
nidad para GEC que quiere am-
pliar mas su negocio en Banca,
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